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MUNCHEN, 21. Februar 2018

Vorlaufiges Ergebnis fiir Januar bis Dezember 2017

Telefénica Deutschland erfiillt die Prognose fiir 2017 und hélt mit O; Free und dem
Partnergeschaft weiterhin ein starkes operatives Momentum

e Das O; Free-Portfolio befeuert das Datenwachstum in einem dynamischen Marktumfeld;
durchschnittliche Nutzung >7 GB pro Monat

e Bereinigter MSR 2017' nahezu unverdndert; Riickkehr zu Wachstum im vierten Quartal mit
+0,8%' gegeniiber dem Vorjahr

¢ Realisierung von Synergien im Rahmen der Erwartungen; zusatzliche Einsparungen von ca.
160 Mio. EUR an OIBDA-bezogenen und ca. 80 Mio. EUR an CapEx-bezogenen Synergien im
Gesamtjahr

e OIBDA? 2017 um +2,6% gegeniiber dem Vorjahr gesteigert; erfolgreiche Hebung von Sy-
nergien, regulatorische Veranderungen und Marktinvestitionen fiir zukiinftiges Wachstum
wirkten sich gegenlauftig aus

e Prognose fiir 2018 belegt Exekutionsfokus, gleichzeitig schlagen wir das nachste Kapitel
unserer Unternehmensgeschichte auf: Die Transformation zu Deutschlands ,,Mobile Custo-
mer and Ditigal Champion"

Operative und finanzielle Highlights des vierten Quartals 2017

e Die Nettozugange im mobilen Postpaid-Segment erreichten im vierten Quartal einen Wert von
186 Tausend, wobei das Partnergeschaft einen starken Beitrag lieferte (58% Anteil an den Brut-
tozugangen) und unser O, Free-Portfolio Momentum im Markt generierte. Die Abwanderungsrate
bei Vertragskunden blieb gegeniiber dem Vorjahr stabil bei 1,7%, wahrend sie in der Marke O, im
vierten Quartal nur bei 1,6% lag.

e Die LTE-Kundenbasis wuchs in einem zunehmend gesattigten Markt weiterhin und stieg um
30,6% gegentiiber dem Vorjahr auf 15,8 Millionen. Die Datennutzung von LTE-Kunden im O,-Post-
paid-Privatkundengeschaft stieg im Vergleich zum Vorquartal um 17% auf 2,8 GB pro Monat, ein
Plus von 68% im Jahresvergleich.

" Ohne die Auswirkungen der regulatorischen Veranderungen in Form von Terminierungsentgelteffekten und des Gleitpfads der européischen Roaming-Verordnung.
2\/or Sondereffekten. Fiir 2016 wurde ein OIBDA-Vergleichswert berechnet, der die Operating-Lease-Effekte aus dem Verkauf der passiven Infrastruktur der Sen-
demasten von Telefonica Deutschland beriicksichtigt, als sei dieser am 1. Januar 2016 erfolgt.
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Die Umsatzerlose gingen im Jahresvergleich um 1,6% auf 1.904 Mio. EUR zurtick und spiegelten
weiterhin die regulatorischen Einbufden aus der Kirzung von Terminierungsentgelten und der eu-
ropaischen Roaming-Verordnung. Bereinigt um regulatorischen Effekte in Hohe von 28 Mio. EUR
im vierten Quartal kehrten die Umsatzerlose aus Mobilfunkdienstleistungen auf den Wachstums-
kurs zurlick und stiegen um 0,8% gegeniliber dem Vorjahr (Q3: -0,1%), unterstiitzt durch die
Trends beim Besucher-Roaming. Unbereinigt lagen die Umsatzerldse aus Mobilfunkleistungen bei
1.332 Mio. EUR (-1,2% gegenuber dem Vorjahr).

Die Umsatzerlose aus Mobilfunk-Hardware erreichten 356 Mio. EUR (+4,4% gegeniiber dem
Vorjahr) und proftiereten im letzten Qaurtal des Jahres von einer starkeren Nachfrage nach End-
geraten.

Die Umsatzerlose aus dem Festnetzgeschaft sanken um 12,7% gegenliber dem Vorjahr auf
208 Mio. EUR, was hauptsachlich auf die Auswirkungen der geplanten Stilllegung der veralteten
Infrastruktur zuriickzufiithren ist, die das Wholesale DSL-Geschéft belastet.

Das OIBDA vor Sondereffekten?® stieg um 1,4% gegeniiber dem Vorjahr auf 499 Mio. EUR, da es
von zusatzlichen Opex und umsatzbezogenen Synergien in Hohe von circa 45 Mio. EUR profitierte.
Gegenlaufig wirkten sich regulatorische Effekte in Hohe von 10 Mio. EUR sowie anhaltende
Marktinvestitionen aus. Die OIBDA-Marge vor Sondereffekten lag im vierten Quartal bei 26,2%,
ein Anstieg um 0,8 Prozentpunkte gegentiber dem Vorjahr.

Der Investitionsaufwand (CapEx)* betrug 262 Mio. EUR (-26,7% gegeniiber dem Vorjahr), da wir
unser Investitionsprofilim Zusammenhang mit der anhaltenden Netzkonsolidierung weiterhin op-
timieren. Aufderdem profitierten wir im letzten Quartal des Jahres von zusatzlichen synergiebezo-
genen Einsparungen in Hohe von ca. 30 Mio. EUR, die aus dem Ausbau nur eines LTE-Netzwerks
resultieren.

Die konsolidierten Nettofinanzschulden® beliefen sich Ende Dezember 2017 auf
1.064 Mio. EUR, wobei der Verschuldungsgrad von 0,6x innherhalb unseres mittelfristigen Ziels

lag.

3 Vor Sondereffekten. Fir 2016 wurde ein OIBDA-Vergleichswert berechnet, der die Operating-Lease-Effekte aus dem Verkauf der passiven Infrastruktur der Sende-

masten von Telefonica Deutschland berlicksichtigt, als sei dieser am 1. Januar 2016 erfolgt.
4 Inklusive der Zugénge aus aktivierten Finanzierungsleasingverhaltnissen und exklusive der aktivierten Fremdkapitalkosten fur Investitionen in Spektrum.

5 Nettofinanzschulden beinhalten kurz- und langfristige zinstragende finanzielle Vermdgenswerte und zinstragende Verbindlichkeiten sowie Zahlungsmittel und Zah-

lungsmittelaquivalente, jedoch nicht Zahlungen fiir Mobilfunkfrequenzen.
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Fortschritte bei den Integrationsaktivitaten und Netzwerkupdate

Die Intgrationsaktivitaten der Telefonica Deutschland schritten planméafig voran und wir erreichten das
erwartete, kumulierte Einsparziel von etwa 670 Mio. EUR operativer Cashflow per Ende 2017, respektive
circa 75 % des Gesamtziels im Jahr 2019. Das vierte Quartal steuerte ca. 45 Mio. EUR an OIBDA-bezoge-
nen Synergien und ca. 30 Mio. EUR an CapEx-bezogenen Synergien bei.

Im Jahr 2017 haben wir verschiedene Integrationsprojekte weitgehend abgeschlossen, z. B. das Personal-
restrukturierungsprogramm sowie die Optimierung unseres stationaren Vertriebsnetzes und der genutz-
ten Buroflachen.

Das verbleibende Kernprojekt, die Netzkonsolidierung, hat ebenfalls signifikante Fortschritte gemacht. Bis
Jahresende 2017 wurden insgesamt ca. 8.000 Stationen stillgelegt und damit Gber 50% des Konsolidie-
rungsprozesses abgeschlossen. Wir gehen auch weiterhin Region flr Region vor, um das grofdte und mo-
dernste Netz in Deutschland aufzubauen. Der Schwerpunkt liegt dabei auf Zugang und Zuverlassigkeit fur
die Mehrheit der deutschen Kunden. Wir sind auf einem guten Weg, die Netzkonsolidierung bis Ende 2018
weitestgehend abzuschlief3en. Gleichzeitig streben wir kontinuierliche Qualitatsverbesserungen an und
fokussieren uns auf den anschlief?enden LTE-Ausbau.

Im vierten Quartal bestatigten unabhangige Tests mit Schwerpunkt auf Kundenwahrnehmung wie z.B.
connect Netzwetter und Computerbild, erneut die verbesserte Qualitdt des Netzes von Telefénica
Deutschland. Kunden erleben laut diesen Tests in der taglichen Nutzung, dass das Netz eine gute Band-
breite und eine hervorragende Signalstarke hat.

Auf dem Weg in Richtung 5G haben wir mit Nokia eine Absichtserklarung zum Aufbau eines gemeinsamen
»5G Innovation Clusters" unterzeichnet. Wir haben uns darauf verstandigt, in unserem Testlabor in Mun-
chen die Entwicklung von 4G und 4,5G Netzwerklosungen und Technologien mit Fokus auf nutzerrele-
vante Erweiterungen voranzutreiben. Im Anschluss daran ist die Einrichtung eines gemeinsamen Pilot-
netzwerks, dem sogenannten ,5G Innovation Cluster®, geplant; nach derzeitigem Stand zunachst in Berlin.

Und schliefdlich profitieren unsere Kunden und der deutsche Mobilfunkmarkt von der geplanten Koopera-
tion zwischen Telefénica Deutschland und Vodafone fiir die beschleunigte Anbindung von Mobilfunk-
standorten mit Glasfaser. In einem Pilotprojekt werden glasfaserbasierte Anbindungen an das jeweilige
Backhaul zukiinftig gemeinsam genutzt. Folglich profitieren noch mehr Kunden direkt von einer high-
speed Abdeckung mit 4G. Ab Juli 2018 wird in einem ersten Schritt die gemeinsame Anbindung von 100
gemeinsam genutzten oder benachbarten Standorten realisiert. Damit verbessern wir die Netzwerkquali-
tat fur unsere Kunden weiter und unternehmen einen ersten gemeinsamen Schritt in Richtiung 5G. Zudem
hat Telefénica Deutschland in diesem Zusammenhang einen nicht mehr benétigten Teil seines bestehen-
den Spektrums bei 3,5 GHz an Vodafone verkauft. Die Nutzungsrechte dieser Lizensen laufen 2021 aus
und wir verfligen weiterhin tiber insgesamt 42 MHz.
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Transformation: Chancen iiber Konnektivitat hinaus

Die grofde Mehrheit unserer Integrationsaktivitaten ist nun abgeschlossen und wir schlagen das nachste
Kapitel in der Geschichte von Telefénica Deutschland auf: Die digitale Transformation zu Deutschlands
»Mobile Customer and Digital Champion*. Wir verfiigen tber die grofdte eigene Mobilfunk-Kundenbasis im
deutschen Markt und diese ist unser grofdtes Kapital. Wir greifen auf unsere nachgewiese Exekutions-
starke zurtick und wollen unseren Kunden ein einfacheres, schnelleres und besseres Kundenerlebnis bie-
ten. Die Einzelheiten unseres Transformationsprogramms werden wir auf unserem Kapitalmarkttag am
23. Februar 2018 offenlegen.

Aktuelle kommerzielle Entwicklungen

Das deutsche Mobilfunk-Marktumfeld blieb im vierten Quartal 2017 dynamisch, jedoch rational, mit ei-
nem klaren Schwerpunkt auf profitablem Wachstum durch die Stimulierung der Datennutzung der Kun-
den. Wir mochten, dass unsere Kunden die Chancen eines digitalen Lebensstils nutzen konnen, indem wir
ihnen mobile Freiheit bieten.

e Im September 2017 haben wir ein Jahr mobile Freiheit mit unseren Kunden gefeiert und unser
neues O; Free-Portfolio auf den Markt gebracht. Zunachst ermdglichten wir Kunden, auch dann ver-
bunden zu bleiben, wenn sie ihr Datenpaket aufgebraucht haben, indem wir eine 3G Flatrate ange-
boten haben. Danach haben wir gréf3ere 4G Datenpakete eingefiihrt. Telefonica Deutschland kur-
belt damit den Datenverbrauch in einem immer starker vernetzen Umfeld an.

e Dieneuen O; Free-Tarife sind von den Lesern von inside-handy.de zum besten Tarif des Jahres 2017
gewadhlt worden. Darliber hinaus empfiehlt ComputerBild die Tarife von Telefonica Deutschland ins-
besondere fir Nutzer, die viele unterschiedliche Services nutzen.

e Als erster Netzbetreiber in Deutschland bietet Telefénica Deutschland Gesprache tber LTE und
WiFi allen Kunden eigener und Partner-Marken an. Kunden profitieren ohne zusatzliche Kosten von
einer verbesserten Sprachqualitat und einer erweiterten Netzabdeckung tber LTE und WiFi. Der
Dienst wir schrittweise bis Ende Marz 2018 ausgerollt. AuRerdem haben wir die Verfligbarkeit von
HD-Sprachqualitat fur unsere Kunden weiter ausgebaut, inzwischen sind auch HD-Anrufe zwischen
unserem 3G-Netzwerk und dem Festnetz moglich.

e Im Dezember stellte das Unternehmen eine neue DSL Kampagne vor, die digitale Freiheit auch ins
Festnetzportfolio bringt. Wir bieten unseren Kunden ein superschnelles Internet mit bis zu 100
Mbit/s. Wir sind der einzige deutsche Telekommunikationsanbieter, der Kunden nur eine Rechnung
schickt, wenn sie sowohl Mobilfunk als auch einen der neuen DSL-Tarife bei O, abgeschlossen ha-
ben.
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Finanzieller Ausblick 201 8°%: Telefénica Deutschland 6ffnet das néchste Kapitel

Telefonica Deutschland erzielte 2017 ein solides operatives Ergebnis und setzte die Integrationsarbeiten
wie geplant fort. Nachdem die Umsatzerlose aus Mobilfunkdienstleistungen in Vorperioden stark unter
Druck standen, erreichte Telefonica Deutschland in 2017 einen gegeniliber dem Vorjahr stabilen Umsatz
aus Mobilfunkdienstleistungen (bereinigt um regulatorische Effekte). Das Unternehmen erreichte ca. 75%
bzw. ca. 670 Mio. EUR des Synergieziels an kumulierten operativen Cashflow-Einsparungen von 900 Mio.
EURim Jahr 2019. Diese fiihrte zu einem Anstieg des OIBDA (bereinigt um Sondereffekte) von 2,6% gegen-
Uber dem Vorjahr. Dariiber hinaus verzeichnete Telefonica Deutschland 2017 einen Investitionsaufwand in
Hohe von 950 Mio. EUR. Auf diesen Erfolgen wird das Unternehmen 2018 aufbauen.

2017 blieb das Umfeld im deutschen Mobilfunkmarkt rational, aber dynamisch. Der Fokus der Marktteil-
nehmer lag auf profitablem Wachstum durch die Stimulierung von Datennutzung der Kunden. Telefonica
Deutschland hat erfolgreich grofie Datenpakete in sein O, Free-Portfolio aufgenommen und damit einen
neuen Standard fiir mobile Freiheit gesetzt. Wir halten grofie Datenpakete fiir den nachsten logischen
Schritt in einer zunehmend digitalen Welt und fur einen wichtigen Treiber der Datenmonetarisierung. Er
tragt dazu bei, den auslaufenden Trend der Tarifoptimierung in der Kundenbasis und OTT-Effekten auf den
Umsatz aus Mobilfunkdienstleistungen entgegenzuwirken. Telefénica Deutschland wird auch 2018 in die
Positionierung der O,-Marke und des O, Free-Portfolios im Kern-Segment des deutschen Markts investie-
ren, um uns einen fairen Marktanteil zu sichern.

Telefénica Deutschland setzt die erfolgreiche Mehrmarken- und Mehrkanalstrategie fort. Wir erwarten,
dass sich das Preisniveau in 2018 weiter stabilisiert. Dennoch wird der Absatz im Partnerbereich aufgrund
des Fokus auf grofdere Datenpakete und 4G erwartungsgemafs stark bleiben. Im Prepaid-Segment war im
zweiten Halbjahr 2017 eine geringere Kundennachfrage zu verzeichnen, was auf die Einfihrung von Legiti-
mationskontrollen und die neue Roaming-Verordnung zurtickzufiihren war. Wir gehen davon aus, dass sich
dieser Trend im Jahr 2018 und dariiber hinaus fortsetzen wird. Die regulatorischen Anderungen (Senkung
der Terminierungsentgelte und Roaming-Verordnung) blieben fiir die Umsatz- und OIBDA-Performance im
Jahr 2017 unguinstig und werden sich auch im Jahr 2018 auswirken.

Telefénica Deutschland wird weiterhin neue Geschaftsmoglichkeiten nutzen, die sich in den Bereichen Ad-
vanced Data Analytics (ADA) und Internet der Dinge (IoT) ergeben: Mittelfristig erwarten wir vor allem vom
loT-Geschaft zusatzliche Wachstumschancen. Wir rechnen mit einem signifikanten Wachstum bei Geraten
und Sensoren, das wir voraussichtlich durch Cross- und Upselling bei unseren zu mehr als 80% eigenen
Kunden monetarisieren werden.

6 Die Auswirkungen der Implementierung von IFRS15 zum 1. Januar 2018 und IFRS16 zum 1. Januar 2019 sind im Finanzausblick nicht berlcksichtigt. Weitere Infor-
mationen hierzu entnehmen Sie bitte der unterjahrigen Berichterstattung.
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Wir messen den Erfolg dieser neuen Geschaftsfelder unter anderem an ihrem positiven Beitrag zur Umsatz-
entwicklung. Aus diesem Grund haben wir beschlossen, ab 2018 die Umsatzerldse als zentrale Finanzkenn-
zahl einzufihren, um die oben genannten Chancen besser abzubilden. Umsatzerlose werden hauptsachlich
durch die Erlose aus dem Verkauf von Mobilfunkdienstleitungen generiert. Dariber hinaus beinhalten sie
Erl6se aus dem Verkauf von Mobilfunkhardware sowie aus dem Verkauf von Festnetzdiensten. Fuir das Jahr
2018 erwarten wir, dass die Umsatzerlose (bereinigt um regulatorische Einbufden in Hohe von ca. 30-50
Mio. EUR) im Vergleich zum Vorjahr weitgehend unverandert bleiben. Die regulatorischen Einbuf3en stam-
men im ersten Halbjahr im Wesentlichen aus den Effekten der Annualisierung der Europaischen Roaming-
Verordnung und in geringerem Maf3e aus der nachsten Stufe der Absenkung der Mobilfunk-Terminierungs-
entgelte von 1,1 EURc pro Minute auf 1,07 EURc zum 1. Dezember 2017 und auf 0,95 EURc zum 1. Dezem-
ber 2018. Die Umsatze aus dem Verkauf von Mobilfunkhardware hangen von der Marktdynamik sowie von
den Markteinfihrungszyklen und der Verfiigbarkeit neuer Gerategenerationen ab. Die Umsatze im Fest-
netzbereich werden weiterhin die Auswirkungen der schrittweisen Stilllegung unserer ULL-Breitbandzu-
gangsinfrastruktur zeigen. Gleichzeitig vermarkten wir weiterhin Festnetz-Breitband- und konvergente Pro-
dukte auf der Grundlage unseres Vorleistungszugangs zur Netzinfrastruktur unserer Wettbewerber. Unsere
Annahmen basieren auf einem anhaltend rationalen Wettbewerbsumfeld sowie stabilen wirtschaftlichen
Rahmenbedingungen.

Aus strategischer Sicht bleibt das um Sondereffekte bereinigte OIBDA ein zentraler finanzieller Leistungs-
indikator. Wir bekraftigen unser kumuliertes Synergieziel von etwa 900 Mio. EUR an Einsparungen beim
operativen Cashflow in 2019 und streben Einsparungen von kumuliert ca. 800 Mio. EUR oder nahezu 90%
des Gesamtziels bis Ende 2018 an. Weitere Einsparungen wahrend des Jahres von ca. 80 Mio. EUR auf
OIBDA-Ebene gehen tiberwiegend auf Einsparungen aus der Konsolidierung unseres Netzwerks zurick,
die mit Ende 2018 weitgehend abgeschlossen sein wird, sowie auf einige Roll-over-Effekte aus der Rest-
rukturierung von 1.600 FTE, die wir per Ende 2017 weitgehend abgeschlossen hatten. Auf CapEx-Ebene
erwarten wir wahrend des Jahres weitere Einsparungen von etwa 50 Mio. EUR, die mafdgeblich auf dem
Ausbau eines einzigen LTE-Netzwerks) beruhen. Vor diesem Hintergrund erwarten wir, dass sich das um
Sondereffekte’ bereinigte OIBDA (bereinigt um regulatorische Einbufden in Héhe von ca. 40-60 Mio. EUR)
gegenuber dem Vorjahr unverandert bis leicht positiv entwickeln wird. Wir gehen davon aus, dass die vor-
genannten Integrationseinsparungen weitere Marktinvestitionen kompensieren werden. Unsere Ein-
schatzung der regulatorischen Auswirkungen und des Marktinvestitionsbedarfs basiert auf der Erwartung
eines weiterhin rationalen Kundenverhaltens auf die Roaming-Gesetzgebung und eines rationalen Verhal-
tens der Marktakteure. Wir gehen davon aus, dass die Margen fur Mobilfunkhardware weiterhin weitge-
hend neutral bleiben.

7 Sondereffekte wie Restrukturierungskosten oder der Verkauf von Vermégenswerten sind nicht beriicksichtigt.
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Bei unserer Fokussierung auf die Umsatzerlose als wichtigen Leistungsindikator betrachten wir die Investi-
tionsquote als aussagekraftigeren Indikator in Bezug auf Industriestandards und Vergleichbarkeit. Daher
ersetzen wir den Gesamtinvestitionsaufwand (CapEx) durch die Investitionsquote (Capex-Sales Ratio) als
wichtigen Leistungsindikator fiir das Geschaftsjahr 2018. Telefonica Deutschland wird sich auch in diesem
Jahr auf die Netzkonsolidierung, den weiteren Ausbau und die Verdichtung von LTE sowie auf die digitale
Transformation unseres Geschafts konzentrieren. Wir erwarten, dass die Investitionsquote (Capex-Sales
Ratio) im Geschaftsjahr 2018 bei etwa 12-13% liegen wird.

Unser Zielverschuldungsgrad® von maximal 1,0x Nettoverschuldung tiber OIBDA bleibt unverandert und
wird kontinuierlich Gberprtft, etwa im Hinblick auf die Einfihrung von IFRS 16 zum 1. Januar 2019. Wir sind
fest davon Uberzeugt, dass wir in der Lage sind, einen soliden Free Cash Flow zu erwirtschaften. Wir unter-
stutzen weiterhin eine hohe Dividendenauszahlung im Verhaltnis zum Free Cash Flow. Wir bekraftigen zu-
dem unseren Dividendenausblick mit einem prognostizierten Dividendenwachstum tiber 3 Jahre (2016-
2018). Dies umfasst den Vorschlag einer Dividende in Hohe von 0,26 EUR je Aktie fiir das Geschaftsjahr
2017, der auf der fur Mai 2018 vorgesehenen Hauptversammlung eingebracht werden wird. Wir sind wei-
terhin bestrebt, eine tiberdurchschnittliche Aktionarsrendite zu erwirtschaften, und unterstiitzen auch wei-
terhin eine hohe Ausschuttungsquote im Verhaltnis zum Free Cash Flow.

Anlafdlich unseres bevorstehenden Kapitalmarkttags am 23. Februar 2018 werden wir unsere Transforma-
tionsagenda im Detail sowie unsere mittelfristigen Geschaftserwartungen vorstellen.

8 Verschuldungsgrad ist definiert als Nettofinanzschulden dividiert durch das OIBDA bereinigt um Sondereffekte der letzten zwélf Monate.
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Referenzwert 2017

Ausblick fiir 2018

Weitgehend unverandert ggu. Vorjahr

2017 auf ndchster Hauptver-
sammlung

Umsatzerlose 7.296 Mio. EUR (bereinigt um regulatorische Einbufenin
Hohe von ca. 30-50 Mio. EUR)
Unverandert bis leicht positiv ggu.
OIBDA!® Vorjahr
bereinigt um Sondereffekte 1.840 Mio. EUR
(bereinigt um regulatorische Einbuf3enin
Hohe von ca. 40-60 Mio. EUR)
Investitionsquote 13% ca.12-13%
EUR 0,26/Aktie Jahrliches Dividendenwachstum fir 3
Dividende Vorschlag fir das Geschaftsjahr Jahre

(2016-2018)

9 Die Auswirkungen der Implementierung von IFRS 15 zum 1. Januar 2018 und IFRS 16 zum 1. Januar 2019 sind im Finanzausblick nicht berticksichtigt. Weitere Infor-
mationen hierzu entnehmen Sie bitte der unterjahrigen Berichterstattung.
10 Sondereffekte wie Restrukturierungskosten oder der Verkauf von Vermdgenswerten sind nicht beriicksichtigt.
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Operatives Ergebnis von Telefonica Deutschland 2017

Ende Dezember belief sich die Zahl der Kundenanschliisse von Telefonica Deutschland auf 47,6 Millionen,
ein Ruckgang von -3,5% im Jahresvergleich, der hauptsachlich auf eine niedrigere Prepaid-Kundennbasis
zurtickzufuhren ist. Hier hatim letzten Quartal 2017 eine technische Anpassung der Kundenbasis stattge-
funden, kombiniert mit einer aufgrund von Anderungen des regulatorischen Umfelds geringeren Nach-
frage. Infolgedessen lagen die Mobilfunkanschlisse bei 43,2 Millionen (inklusive 1,0 Millionen M2M An-
schltssen) im Jahresvergleich um 2,6% niedriger. Auf Basis von Marktstandards fur Inaktivitat, belief sich
die Zahl der Mobilfunkanschliisse auf 45,9 Millionen und die der Gesamtkundenanschltisse auf 50,4 Milli-
onen. Im Festnetzgeschaft lag die Retail-DSL-Kundenbasis bei 2,1 Millionen Anschliissen (-1,5% im Jah-
resvergleich), wahrend die Anzahl der Wholesale-DSL-Anschlusse per Ende Dezember im Jahresvergleich
um 72,8% auf 188 Tausend zurlickging. Die ist auf die geplante Stilllegung der veralteten ULL-Plattform
zuruckzufuhren.

Die Nettozugange bei den Postpaid-Mobilfunkanschliissen beliefen sich im Jahr 2017 auf 737 Tausend
(186 Tausend im vierten Quartal 2017), verglichen mit 1.281 Tausend"! im Vergleichszeitraum 2016 (336
Tausend im vierten Quartal), und profitierten von einem hohen Beitrag der Partnermarken zu den Brutto-
zugangen (55% der Bruttozugange im Jahr 2017 und 58% im vierten Quartal ggu. 54% bzw. 58% in den
Vergleichszeitraumen des Vorjahres). Letzteres war mafdgeblich auf eines starkeren Fokus auf 4G-Ange-
bote und grofde Datenpaketen im Partnersegment zurtickzufuhren. Im Privatkundengeschaft konnten wir
dank unseres neuen O, Free-Portfolios weiterhin gute Nachfrage von Neu- und Bestandskunden verzeich-
nen. Wir konzentrieren uns weiterhin auf die Kundenbindung und fordern die Datennutzung. Die Zahl der
Anschlisse im mobilen Postpaid-Segment belief sich per Ende Dezember auf 21,3 Millionen, ein Anstieg
von 3,6% im Jahresvergleich. Damit erhohte sich der Anteil an der gesamten Kundenbasis auf 49,3% (+3,0
Prozentpunkte im Vergleich zum Vorjahr).

Das mobile Prepaid-Segment verzeichnete von Januar bis Dezember 2017 1.903 Tausend Nettoabgange
(-195 Tausend!! im Vergleichszeitraum 2016), wobei der Hauptanteil mit 1.873 Tausend Nettoabgdngen
auf das vierte Quartal entfiel (verglichen mit 89 Tausend'! Nettoabgdnge im gleichen Zeitraum 2016). Der
Grund hierfur war insbesondere eine technische Anpassung der Kundenbasis als Folge der abschlieRenden
IT-Harmonisierung im Nachgang zur Kundenmigration. Gleichzeitig war die Kundennachfrage aufgrund
derimim Juli 2017 eingefiihrten Legitimationsprifung fur Prepaid-SIM-Karten sowie der Abschaffung der
Europaischen Roaming-Gebuhren, die sich auf die Nachfrage durch Reisende innerhalb Europas auswirkt,
weiter riicklaufig. Daher ging die Kundenbasis im Jahresvergleich um 8,0% auf 21,9 Millionen zurtick.

Die Abwanderungsrate im Postpaid-Segment blieb mit 1,6% im Gesamtjahr stabil (1,7% im vierten
Quartal gegentiber 1,6% im Vergleichszeitraum 2016). Die Abwanderungsrate im O,-Postpaid-Privatkun-
dengeschaft war mit 1,5% im Gesamtjahr 2017 weiterhin noch niedriger (1,6% im vierten Quartal).

" Ohne die Umgliederung von 172 Tausend Kunden von Prepaid zu Postpaid im Rahmen der Kundenmigrationsaktivitaten im 3. Quartal 2016.
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Die Smartphone-Penetration'? nahm weiter zu und lag Ende Dezember 2017 bei 60,9% (iber alle Marken
und Segmente hinweg, ein Anstieg um 2,2 Prozentpunkte gegeniber dem Vorquartal.

Die steigende Nachfrage nach High-Speed-Daten trieb das Wachstum unserer LTE-Kundenbasis weiter
an. Zum 31. Dezember 2017 wurden 15,8 Millionen Anschlisse verzeichnet, ein Anstieg von 30,6% im
Jahresvergleich.

Der ARPU wurde weiterhin durch regulatorische Effekte belastet, die sich gegenlaufig auf positive Effekte
von O; Free auswirkten. Der Gesamt-ARPU im Mobilfunkgeschaft belief sich in 2017 auf 9,7 EUR im und
auf 9,8 EUR im vierten Quartal. Dies entspricht einem Riickgang von 5,7% bzw. 2,6% im Jahresvergleich.
Der ARPU im Postpaid-Segment betrug 14,8 EUR im Gesamtjahr und 14,5 EUR im vierten Quartal, ein
Rickgang von 6,5% bzw. 5,9% im Jahresvergleich. Der ARPU im Prepaid-Segment wurde weiter von der
Prepaid-zu-Postpaid-Dynamik im Discount-Bereich belastet und verringerte sich im Zeitraum von Januar
bis Dezember im Jahresvergleich um 8,5% auf 5,2 EUR. Im vierten Quartal stieg er jedoch aufgrund der
Effekte aus Korrentur der Kundenbasis im Jahresvergleich um 0,7% auf 5,6 EUR an.

Die Kundenbasis im Retail-Festnetz-Breitbandgeschaft blieb im Jahresvergleich mit 2,1 Million An-
schltissen weitgehend stabil (-1,5%), mit 32 Tausend Nettoabgangen im Gesamtjahr (nahezu unveran-
dert im vierten Quartal). Die Nachfrage nach Highspeed-VDSL blieb weiterhin hoch mit 346 Tausend Net-
tozugangen im Jahr 2017 (+19,9% im Jahresvergleich) und 1,2 Millionen Anschlissen zum Jahresende,
wobei das vierte Quartal 89 Tausend Nettozugange verzeichnete.

Die Zahl der Wholesale-Festnetzanschliisse lag Ende Dezember bei 188 Tausend, wobei die 503 Tau-
send Nettoabgange in 2017 (davon 110 Tausend im vierten Quartal) auf die geplante Stilllegung der Inf-
rastruktur fir den entbiindelten Zugang zu Teilnehmeranschlussleitungen (Unbundled Local Loop — ULL)
zurtickzufuihren waren.

12 Anzahl der aktiven Datentarife bei den Mobilfunk-Bestandskunden, ausgenommen M2M- und ausschlieRliche Datenzugriffe.
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Finanzergebnis von Telefénica Deutschland im Jahr 2017

Die Umsatzerlose beliefen sich auf 7.296 Mio. EUR (-2,8% im Jahresvergleich) im Zwolfmonatszeitraum
bzw. 1.904 Mio. EUR (-1,6% im Jahresvergleich) im vierten Quartal, was hauptsachlich auf regulatorische
Einflisse auf die Umsatzerlse aus Mobilfunkdienstleistungen zuriickzuftihren war.

Die unbereinigten Umsatzerlose aus Mobilfunkdienstleistungen fielen im Jahresverglech um 2,8% ge-
ringer aus und betrugen 5.287 Mio. EUR im Jahr 2017 und 1.332 Mio. EUR im vierten Quartal, -1,2% im
Jahresvergleich. Griinde dafur waren die anhaltenden regulatorischen Einbufden, die OTT-Trends, der ho-
here Anteil der Umsatzerlose aus dem Wholesale-Geschaft und die fortlaufende Rotation der Kundenba-
sis. Diese Effekte Uberwogen die Vorteile der erfolgreichen Vermarktung des aktualisierten O, Free Port-
folios in einem dynamischen Wettbewerbsumfeld. Regulatorische Effekte lagen bei 146 Mio. EUR fur Ja-
nuar bis Dezember und bei 28 Mio. EUR im vierten Quartal. Bereinigt um regulatorische Effekte waren die
Umsatzerlose aus Mobilfunkdienstleistungen im Gesamtjahr nahezu unverandert bei -0,1% im Jahresver-
gleich und verzeichneten im vierten Quartal 2017 einen Anstieg von 0,8% im Jahresvergleich.

Die Umsatzerlose im mobilen Datengeschaft betrugen 2.985 Mio. EUR (-0,2% im Jahresvergleich) fur
den Zeitraum von Januar bis Dezember bzw. 747 Mio. EUR im vierten Quartal (+0,1% im Jahresvergleich),
ein Beleg fur die anhaltenden OTT-Trends sowie die stetige Nachfrage der Kunden nach grofseren Daten-
paketen. Der Anteil der Umsatzerlose im mobilen Datengeschaft an den Mobilfunkserviceumsatzen stieg
im Jahresvergleich um 1,4 Prozentpunkte auf 56,5% im Jahr 2017. Die Nicht-SMS-Datenumsatze stie-
gen im Jahr 2017 um 4,8% gegenuber dem Vorjahr und beliefen sich auf 2.411 Mio. EUR bzw. 608 Mio.
EUR (+4,2% im Jahresvergleich) im vierten Quartal.

Die Umsatzerlose aus Mobilfunk-Hardware stiegen bis Dezember im Jahresvergleich um 6,4% auf
1.128 Mio. EUR und im vierten Quartal im Jahresvergleich um 4,4% auf 356 Mio. EUR und profitierten in
der zweiten Jahreshalte von einer starkeren Nachfrage sowie von Lagerraumungsaktivitaten in den Mo-
naten Juli bis September.

Die Umsatzerlose aus dem Festnetzgeschaft gingen weiter zurtick und beliefen sich auf 862 Mio. EUR
(-12,2% im Jahresvergleich) im Gesamtjahr bzw. 208 Mio. EUR (-12,7% im Jahresvergleich) im vierten
Quartal. Die Umsatzerlose aus dem Festnetzgeschaft im Jahr 2017 profitierten weiter von der starken
Nachfrage nach Highspeed-VDSL und trugen -2,4% zum Riickgang im Jahresvergleich bei (-2,1% im vier-
ten Quartal). Der Rickgang der Festnetzumsatze aus dem Wholesale-Geschaft beschleunigte sich auf-
grund der geplanten Stilllegung der veralteten Infrastruktur weiter und trug mit -7,5% zum Umsatzriick-
gang gegenuber dem Vorjahr bei. Fir den Zeitraum Oktober bis Dezember betrug der Beitrag zum Riick-
gang 8,7%.

Die sonstigen Ertrage beliefen sich auf 159 Mio. EUR im Vergleich zu 502 Mio. EUR im Jahr 2016, das
einen Sondereffekt in Hohe von 352 Mio. EUR aus dem Verkauf von Sendemasten im April 2016 enthielt.
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Die betrieblichen Aufwendungen sanken im Jahresvergleich um 4,5% im Gesamtjahr bzw. um 2,4% im
vierten Quartal. Sie beliefen sich auf 5.670 Mio. EUR bzw. 1.469 Mio. EUR, dabei wirkten sich zusatzliche
Integrationssynergien positiv aus, wahrend wir weiter in den Markt investierten. Die betrieblichen Aufwen-
dungen enthielten Restrukturierungskosten in Hohe von 82 Mio. EUR (30 Mio. EUR im vierten Quartal), die
im Wesentlichen auf die Konsolidierung des Netzwerks und die Personalresturkturierungsmaf3nahmen
zurtickzufuhren sind.

Der Materialaufwand betrug 2.396 Mio. EUR (-2,3% im Jahresvergleich) im Zeitraum bis Dezem-
ber und fiel im vierten Quartal um 5,5% im Jahresvergleich auf 637 Mio. EUR. Der Ruickgang war in
erster Linie auf den Wareneinsatz fur Konnektivitat (42% des Materialufwands im Jahr 2017) zu-
ruckzufuhren, der sich mafdgeblich aufgrund der Senkung der Mobilfunkterminierungsentgelte im
Dezember 2016 verringerte. Gegenlaufig wirkten sich die Nutzungselastizitatseffekte fur Out-
bound-Roaming auf die Wholesale-Kosten aus. Der Wareneinsatz fur Hardware belief sich auf 48%
des Materialaufwands im Gesamtjahr bzw. 44% im gleichen Zeitraum des Vorjahres.

Der Personalaufwand betrug 642 Mio. EUR (-0,6% im Jahresvergleich), einschliefslich Restruktu-
rierungskosten in Hohe von 44 Mio. EUR. Im vierten Quartal war ein Anstieg um 8,5% im Jahres-
vergleich auf 171 Mio. EUR zu verzeichnen, der auf Restrukturierungskosten in Hohe von 22 Mio.
EUR zurtickzufiihren war. Bereinigt um diese Restrukturierungskosten reflektiert der Personalauf-
wand den erfolgreichen Abschluss des Mitarbeiter-Restrukturierungsprogrammes.

Die sonstigen betrieblichen Aufwendungen fielen um 7,2% auf 2,633 Mio. EUR (einschlief3lich
Restrukturierungskosten in Hohe von 38 Mio. EUR) bzw. im vierten Quartal um 2,0% auf 661 Mio.
EUR (Restrukturierungskosten in Hohe von 9 Mio. EUR). Einsparungen aus Integrationsinitiativen
wurden durch gegenlaufige héhere Investitionen in die Positionierung und Vermarktung von O,
Free teilweise aufgewogen. Die kommerziellen und nicht-kommerziellen Kosten machten im vier-
ten Quartal 63% bzw. 35% der sonstigen betrieblichen Aufwendungen aus.

Das Betriebsergebnis vor Abschreibungen (OIBDA) belief sich im Zwdlfmonatszeitraum auf 1.785 Mio.
EUR, nach 2.069 Mio. EUR im Vorjahr, das einen Sondereffekt in Hohe von 352 Mio. EUR aus dem Verkauf
von Sendemasten im April 2016 beinhaltete. Im vierten Quartal erhohte sich das OIBDA auf 497 Mio. EUR,
ein Anstieg von 7,5% im Jahresvergleich. Darin enthalten waren Erl0se aus der Veraufderung von Vermo-
genswerten in Hohe von 28 Mio. EUR.
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Das OIBDA vor Sondereffekten'’ stieg bis Dezember um 2,6% im Jahresvergleich auf 1.840 Mio. EUR. Im
vierten Quartal betrug der Anstieg 1,4% im Jahresvergleich auf 499 Mio. EUR. Die Auswirkungen regulato-
rischer Anderungen auf das OIBDA beliefen sich auf 51 Mio. EUR im Gesamtjahr bzw. 10 Mio. EUR fiir den
Zeitraum von Oktober bis Dezember. Opex und umsatzbezogene Synergien aus Integrationsaktivitaten
beliefen sich im Gesamtjahr auf circa 160 Mio. EUR und circa 45 Mio. EUR im vierten Quartal. Die OIBDA-
Marge verzeichnete im vierten Quartal einen Anstieg auf 26,2%, +0,8 Prozentpunkte gegeniiber dem Vor-
jahr.

Die Gruppengebiihren beliefen sich auf 36 Mio. EUR im Jahr 2017 (Vergleichszeitraum 2016: 55 Mio. EUR)
bzw. 6 Mio. EUR im vierten Quartal (Vergleichszeitraum 2016: 9 Mio. EUR).

Die Abschreibungen bis Dezember betrugen 1.869 Mio. EUR im Vergleich zu 2.118 Mio. EUR im Vorjahr.
Grunde hierfur sind in erster Linie die beschleunigten Abschreibungen von Softwareanlagen im Zusam-
menhang mit der IT-Integration und der Ablauf verschiedener Frequenzlizenzen im Jahr 2016.

Der Betriebsergebnis fir den Zeitraum von Januar bis Dezember 2017 lag bei Minus 84 Mio. EUR, vergli-
chen mit einem Verlust von 50 Mio. EUR im Vergleichszeitraum 2016, der den bereits erwahnten Verkauf
der passiven Infrastruktur der Sendemasten enthielt. Gegenlaufig wirkte sich im Jahresvergleich der Ruick-
gang der Abschreibungen um EUR 249 Mio. EUR aus.

Der Netto-Finanziergebnis fir das Geschaftsjahr war mit -34 Mio. EUR im Jahresvergleich unverandert.

Das Unternehmen wies fur den Zeitraum von Januar bis Dezember 2017 einen Ertragsteueraufwand von
262 Mio. EUR aus, derim Wesentlichen auf Veranderungen der bilanziellen Bewertung von latenten Steu-
ern zuruckzufuhren ist. Der Ansatz von latenten Steueranspriichen und -verbindlichkeiten hangt von einer
Reihe von Faktoren ab, insbesondere von der Entwicklung von temporaren Differenzen und Schatzungen
im Hinblick auf den Zeitpunkt der Realisierung von zukiinftigem steuerlichen Einkommen.

Der Jahresfehlbetrag fiir das Geschaftsjahr 2017 belief sich auf 381 Mio. EUR.

Der Investitionsaufwand (CapEx)'“ belief sich auf 950 Mio. EUR (-13,7% im Jahresvergleich) bzw.
262 Mio. EUR im vierten Quartal (-26,7% im Jahresvergleich). Er profitierte von ca. 80 Mio. EUR an integ-
rationsbedingten Einsparungen (ca. 30 Mio. EUR im vierten Quartal) und dem Ausbau nur einer LTE-Net-
zinfrastruktur. Wir konzentrierten uns weiterhin auf die effiziente Konsolidierung des Netzwerks und den
weiteren Ausbau von LTE und treiben in Vorbereitung auf 5G gleichzeitig die Bereitstellung von Glasfaser
im Backhaul weiter voran.

Der Operating-Cashflow (OIBDA minus CapEx*“) belief sich auf 835 Mio. EUR, im Vergleich zu 967 Mio.
EUR im vergangenen Jahr als Folge des Verkauf der Mobilfunkmasten in 2016.

13 \or Sondereffekten. Der Zwolfmonatszeitraum zum 31. Dezember 2017 enthielt Restrukturierungskosten in Hohe von 82 Mio. EUR und 2 Mio. EUR an akquisitions-
bedingten Beraterkosten sowie Erlése aus dem Verkauf von Vermégenswerten in Héhe von 28 Mio. EUR, wéhrend der Vorjahreszeitraum Restrukturierungskosten in
Héhe von 89 Mio. EUR sowie den Netto-VerauRerungsgewinn aus dem Verkauf der passiven Infrastruktur von Mobilfunkmasten an Telxius S.A. in Hohe von
352 Mio. EUR enthielt.

Fir 2016 wurde ein OIBDA-Vergleichswert berechnet, der die Operating-Lease-Effekte aus dem Verkauf der passiven Infrastruktur der Sendemasten von Telefonica
Deutschland berlicksichtigt, als sei dieser am 1. Januar 2016 erfolgt.
4 Inklusive der Zugange aus aktivierten Finanzierungsleasingverhéltnissen und exklusive der aktivierten Fremdkapitalkosten fir Investitionen in Spektrum
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Der Free Cash Flow (FCF)"* belief sich im Dezember 2017 auf 680 Mio. EUR.

Die Veranderungen des Betriebsvermogens verzeichneten einen Negativsaldo von 132 Mio. EUR, derin
erster Linie auf sonstige wiederkehrende Bewegungen des Umlaufvermogens zurtickzufihren war, darun-
ter Verbindlichkeiten aus Investitionsaufwand, Silent-Factoring-Transaktionen sowie Veranderungen der
Restrukturierungsrickstellungen.

Die konsolidierten Nettofinanzschulden'® beliefen sich per Ende Dezember 2017 auf 1.064 Mio. EUR im
Vergleich zu 798 Mio. EUR zum Ende 2016. Der Verschuldungsgrad betrug 0,6x im Vergleich zu 0,4x zum
Jahresende 2016. Der Anstieg war hauptsachlich auf die im Mai 2017 gezahlte Dividende in Hohe von 744
Mio. EUR fur das Geschaftsjahr 2016, sowei die letze Rate in Hohe von 111 Mio. EUR fur das 700 MhZ Spekt-
rum zuruckzufihren.

"5Der Free Cashflow vor Dividenden- und Spektrumszahlungen ist definiert als die Summe des Cashflow aus der betrieblichen Tétigkeit und des Cashflow aus der
Investitionstatigkeit und wurde exklusive der geleisteten Zahlungen fiir die Investitionen in Spektrum sowie exklusive der damit verbundenen geleisteten Zinszahlun-
gen berechnet.

16 Die Nettofinanzschulden beinhalten kurz- und langftistige zinstragende finanzielle Vermégenswerte und zinstragende Verbindlichkeiten sowie Zahlungsmittel und
Zahlungsmittelaquivalente, jedoch nicht Zahlungen fiir Mobilfunkfrequenzen.
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ANHANG - Datentabellen
TELEFONICA DEUTSCHLAND GROUP
ANSCHLUSSE
Ungepriift
2017 2016
(in Tausend) Ql Q2 Q3 Q4 Ql Q2 Q3 Q4
Endkundenanschliisse 48,988 49,479 49,105 47,416 47,342 47,754 48,405 48,655
Festnetztelefonie 2,000 1,988 1,979 1,980 2,003 2,007 2,007 2,010
Internet und Datenanschlisse 2,313 2,297 2,284 2,281 2,331 2,330 2,325 2,324
Schmalband 217 215 212 209 229 226 223 221
Breitband 2,095 2,082 2,072 2,072 2,101 2,104 2,102 2,104
davon VDSL 872 960 1,063 1,152 593 669 732 806
Mobilfunkanschlisse 44,675 45,194 44,842 43,155 43,008 43,417 44,074 44,321
Prepaid 23,967 24,289 23,754 21,881 23,744 23,814 23,873 23,784
Postpaid 20,708 20,905 21,088 21,274 19,264 19,603 20,201 20,537
davon M2M 830 897 969 1,027 682 704 748 788
Postpaid (%) 46.4% 46.3% 47.0% 49.3% 44.8% 45.2% 45.8% 46.3%
Smartphone Penetration (%) (1) 57.0% 57.4% 58.7% 60.9% 55.4% 56.2% 59.2% 59.5%
LTE Kunden (2) 13,968 14,422 15,679 15,759 8,691 9,400 10,566 12,063
Wholesale Anschlisse (3) 562 428 298 188 911 850 791 691
Anschliisse gesamt 49,550 49,907 49,403 47,604 48,252 48,605 49,196 49,346

(1) Smartphone Penetration ist berechnet auf Basis der Kundenanzahl mit Smallscreen Tarif (z.B. fiir Smartphones) geteilt durch die Gesamtanzahl der Mobilfunkkunden, abziiglich M2M und Kunden mit einem Bigscreen

Tarif (z.B. fur Surfsticks, Dongles, Tablets).

(2) LTE Kunde ist definiert als Kunde mit LTE-fahigem Endgerdt und Nutzer eines LTE Tarifs.

(3) Wholesale-Anschliisse beinhalten entbiindelte Anschlisse die an dritte Betreiber angeboten werden, inklusive Festnetztelefonie und High-Speed Internetanschlisse.

2017
(in Tausend) Ql Q2 Q3 Q4
Mobilfunkanschlisse auf marktvergleichbarer Basis (4) 47,861 48,388 48,372 45,918
Prepaid 26,770 27,150 26,906 24,300
Postpaid 21,091 21,237 21,467 21,617

(4) Zum Jahresauftakt hat Telefénica Deutschland eine ergdnzende Methodik zur Zahlung der Mobilfunkkundenanschlisse eingefiihrt. Sie berticksichtigt unter anderem die Marktgepflogenheiten bei den

Erfassungszeitfenstern fiir inaktive Prepaid-Kunden.

TELEFONICA DEUTSCHLAND GROUP
AUSGEWAHLTE OPERATIVE KENNZAHLEN
Ungepriift

ARPU (in EUR) (1) 9.6 9.7 9.8 9.8 10.3 10.4 10.5 10.1
Prepaid 5.0 5.2 5.2 5.6 5.7 5.7 5.9 5.6
Postpaid exkl. M2M 15.5 15.5 15.7 15.2 16.6 16.6 16.6 16.0

Datentransfer ARPU (in EUR) 5.4 5.7 5.6 5.6 5.6 5.8 5.8 5.6

% Anteil Datenumsatz ohne SMS (2) 79.4% 81.7% 80.6% 81.4% 75.4% 76.7% 77.2% 78.2%

Voice Traffic (Mio. Minuten) (3) 23,966 23,709 23,006 23,667 23,696 24,689 23,275 24,553

Data Traffic (TB) (4) 86,423 98,612 110,684 122,367 51,599 61,726 74,361 81,641

Churn (%) 1.9% 1.9% 2.1% 3.1% 2.5% 2.1% 2.1% 2.3%
Postpaid churn (%) exkl. M2M 1.6% 1.5% 1.6% 1.7% 1.8% 1.6% 1.2% 1.6%

Anmerkungen:

(1) ARPU (average revenue per user)ist berechnet als monatlicher Quartalsdurchschnitt.

(2) % Anteil Datenumsatz ohne SMS in Bezug auf den gesamten Datenumsatz.

(3) Voice Trafficist definiert als Minuten, die auf dem Netzdes Unternehmens genutzt werden, sowohl ab-als auch eingehend. Promotional Traffic und Verkehre, die nichtim

Zusammenhang mit Mobilfunkkunden des Unternehmens stehen (roaming-in, MVNOs, Verbindungen Dritter und anderer Geschéftskundenanschlisse), ist ebenfalls beriucksichtigt.

Das Volumen der Voice Verkehre ist nicht gerundet.

(4) Data Traffic ist definiert als Terabytes genutzt von Unternehmenskunden, sowohl fiir Upload als auch Download (1TByte = 10712 bytes). Promotional Traffic ist inklusive. Traffic, der
nicht mit den Mobilfunkkunden des Unternehmens in Bezug steht (roaming-in, MVNOs, interconnection dritter Parteien und andere Geschaftsanschlisse), ist auch beriicksichtigt.

Traffic Volume ist nicht gerundet.
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TELEFONICA DEUTSCHLAND GROUP
KONZERNGEWINN- UND VERLUSTRECHNUNG & AUSGEWAHLTE KONZERNFINANZKENNZAHLEN

Ungepriift
1. Oktober bis 31. Dezember 1. Januar bis 31. Dezember
(In Millionen EUR) 2017 2016 Verdnderung % Verdnd. 2017 2016 Verdnderung Verind.
1,904 1,936 (31) (1.6) 7,296 7,503 (206) (2.8)
Umsatzerlse aus Mobilfunk 1,688 1,690 (2) (0.1) 6,415 6,498 (83) (13)
1 16se aus Mobil i i 1,332 1,349 (17) (1.2) 5,287 5,437 (150) (2.8)
- = - -
(ohne regula(:r;‘sscxa:f‘f‘ekte 2017) 1361 & u o8 5433 HEY “ o)
Umsatzerldse aus Mobilfunk-Hardware 356 341 15 4.4 1,128 1,061 67 6.4
Umsatzerlgse aus Festnetz/DSL 208 238 (30) (12.7) 862 981 (119) (12.2)
Sonstige L 5 8 8 - 4.6 19 23 (a) (17.7)
Sonstige Ertrige 62 2 29 90.2 159 502 (343) (68.3)
Betriebliche Aufwendungen (1,469) (1,505) 37 (2.9) (5,670) (5,936) 266 (4.5)
Materialaufwand und Lei (637) (674) 37 (5.5) (2,396) (2,452) 56 (2.3)
Personalaufwand (171) (157) (13) 85 (642) (646) 4 (0.6)
Sonstige Aufwendungen (661) (674) 13 (2.0) (2,633) (2,838) 205 (7.2)
davon Gruppengebiihren 6 9 3) (34.4) 36 55 (19) (34.5)
Betriebsergebnis vor Abschreibungen (OIBDA) 497 463 34 75 1,785 2,069 (284) (13.7)
0IBDA-Marge 26.1% 23.9% 2.2%-p. 24.5% 27.6% (3.1%-p.)
Sondereffekte (1) (2) (30) 28 (92.6) (55) 264 (319) (>100,0)
OIBDA bereinigt um Sondereffekte (1) 499 493 7 14 1,840 1,805 35 20
OIBDA-Marge bereinigt um Sondereffekte 26.2% 25.4% 0.8%-p. 25.2% 24.1% 1.2%-p.
OIBDA bereinigt um Sondereffekte (1) (2) 499 493 7 14 1,840 1,793 47 26
OIBDA-Marge bereinigt um Sondereffekte 26.2% 25.4% 0.8%-p. 25.2% 23.9% 1.3%-p.
Abschreibungen (429) (517) 87 (16.9) (1,869) (2,118) 249 (11.8)
Betriebsergebnis 68 (54) 122 (>100,0) (84) (50) (35) 69.7
Finanzergebnis (8) (11) 3 (24.4) (34) (36) 3 (7.1)
Ergebnis vor Steuern 60 (65) 124 (>100,0) (118) (86) (32) 37.4
Ertragsteuern (262) (90) (173) 192.1 (262) (90) (172) >100,0
i i (203) (154) (48) 313 (381) (176) (204) >100,0
Anzahl der Aktien in Millionen zum Stichtag 2,975 2,975 - - 2,975 2,975 - -
Unverwéssertes Ergebnis je Aktie (in EUR) (3) (0.07) (0.05) - 313 (0.13) (0.06) - >100,0
CapEx (4) (262) (358) 96 (26.7) (950) (1,102) 151 (13.7)
Operating Cashflow (OIBDA-CapEx) (4) 235 104 130 >100,0 835 967 (132) (13.7)
Free Cashflow vor Dividenden- und Spektrumszahlungen (5) 412 457 (45) (9.9) 680 1,408 (727) (51.7)

(1) Sondereffekte beinhalten zum 31. Dezember 2017 Restrukturierungsaufwendungen in Hohe von 82 Mio. EUR, akquisitionsbezogene Beraterkosten in Hohe von 2 Mio. EUR sowie Ertrage aus dem Verkaufvon immateriellen Vermagenswerten in Hohe von 28 Mio. EUR. Zum 31.
Dezember 2016 enthielten die Resti i in Hohe von 89 Mio. EUR sowie den NettoverauRerungsgewinn aus dem Verkauf der passiven Infrastruktur von Mobilfunksendemasten an Telxius in Hohe von 352 Mio. EUR.

(2) Zu Vergleichszwecken wurde fiir das OIBDA bereinigt um ein fiir das aftsjahr 2016 berechnet, der die Operate-Lease-Effekte aus dem Verkauf der passiven der von Telefdnica D im April 2016
als sei dieseram 1. Januar 2016 erfolgt.

(3) Das unverwasserte Ergebnis je Aktie wurde berechnet als Ergebnis nach Steuern dividiert durch die dur i Anzahl der ien in Hohe von 2.975 Mio. innerhalb der Berichtsperioden 2017 und 2016,
(4) Inklusive der Zugénge aus aktivierten Finanzierungsleasingverhaltnissen und exklusive der aktivierten Fremdkapitalkosten fiir Investitionen in Spektrum

(5) Der Free Cashflow vor Dividenden-und Spektrumszahlungen ist definiert als die Summe des Cashflow aus der betrieblichen Tatigkeit und des Cashflow aus der Investitionstatigkeit und wurde exklusive der geleisteten Zahlungen fiir die Investitionen in Spektrum sowie exklusive der
damit i berechnet.
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Yelefonica

Deutschland
TELEFONICA DEUTSCHLAND GROUP
KONZERNBILANZ
Ungepriift
Langfristige Vermoégenswerte 11,940 13,055 (1,115) (8.5)
Geschéafts- oder Firmenwerte 1,960 1,932 28 1.5
Sonstige immaterielle Vermégenswerte 5,485 6,215 (729) (11.7)
Sachanlagen 4,041 4,217 (175) (4.2)
Forderungen aus Lieferungen
und Leistungen und sonstige Forderungen 69 77 (8) (10.8)
Sonstige finanzielle Vermégenswerte 94 60 33 55.3
Sonstige nicht finanzielle Vermégenswerte 129 128 1 0.9
Latente Steueranspriiche 162 427 (265) (62.1)
Kurzfristige Vermogenswerte 2,160 2,246 (86) (3.8)
Vorrate 105 85 20 23.0
Forderungen aus Lieferungen
und Leistungen und sonstige Forderungen 1,265 1,460 (195) (13.4)
Sonstige finanzielle Vermoégenswerte 17 25 (8) (30.4)
Sonstige nichtfinanzielle Vermégenswerte 186 63 123 >100,0
Zahlungsmittel und Zahlungsmitteldquivalente 587 613 (26) (4.2)
Bilanzsumme Aktiva = Bilanzsumme Passiva 14,100 15,301 (1,201) (7.8)
Eigenkapital 8,297 9,408 (1,111) (11.8)
Gezeichnetes Kapital 2,975 2,975 = =
Kapital- und Gewinnriicklagen 5,323 6,434 (1,111) (17.3)
Gesamtes den Eigentimern der Muttergesellschaft
zuzuordnendes Eigenkapital 8,297 9,408 (1,111) (11.8)
Langfristige Schulden 2,141 2,637 (496) (18.8)
Langfristige verzinsliche Schulden 1,268 1,721 (453) (26.3)
Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen und sonstige
Verbindlichkeiten 19 17 1 8.2
Rickstellungen 599 561 39 6.9
Rechnungsabgrenzungsposten 255 338 (84) (24.7)
Latenten Steuerschulden 1 0 1 =
Kurzfristige Schulden 3,662 3,256 406 12.5
Kurzfristige verzinsliche Schulden 637 37 600 >100,0
Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen und sonstige
Verbindlichkeiten 2,224 2,286 (62) (2.7)
Rickstellungen 142 190 (48) (25.2)
Sonstige nicht finanzielle Verbindlichkeiten 132 79 53 66.7
Rechnungsabgrenzungsposten 527 664 (137) (20.6)
Finanzdaten
Nettofinanzschulden (1) 1,064 798 266 333
Verschuldungsgrad (2) 0.6x 0.4x 0.1 30.8

(1) Nettofinanzschulden beinhalten kurz-und langfristige zinstragende Vermoégenswerte und zinstragende Finanzverbindlichkeiten sowie Zahlungsmittel und

Zahlungsmitteldquivalente.

(2) Verschuldungsgrad ist definiert als Nettofinanzschulden geteilt durch das OIBDAfiir die letzten zw6lf Monate bereinigt um Sondereffekte.
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TELEFONICA DEUTSCHLAND GROUP
Herleitung des Free Cashflows und Uberleitung zu den Nettofinanzschulden

Yelefonica

Deutschland

Ungeprift

2017 2016
(In Millionen EUR) Jan - Midrz Jan - Juni Jan - Sept Jan - Dez Jan - Mirz Jan - Juni Jan - Sept Jan - Dez
OIBDA 390 841 1,288 1,785 379 1,170 1,606 2,069
- CapEX (1) (208) (433) (679) (932) (218) (430) (743) (1,102)
= Operating Cashflow (OpCF) 181 409 609 853 161 740 863 967
+Silent Factoring (2) 136 304 405 621 135 194 315 424
+/- Sonstige Anderungen des Working Capitals (312) (630) (726) (753) (294) (554) (440) (187)
Verinderung des Working Capitals (177) (326) (322) (132) (159) (360) (125) 237
+/- (Gewinne) Verluste aus dem Verkauf von Vermdgenswerten (1) (1) (1) (30) - (353) (353) (352)
+/- Erlése aus dem Verkauf von Sachanlagen und andere Effekte 1 1 1 31 - 591 591 591
+ Nettozinszahlungen (14) (15) (16) (27) (18) (19) (16) (23)
+Gezahlte Steuern - - - - - - - -
+/-Ein-/ fir fi i 0 8 9 5 14 (4) (1) (10) (13)
+ Erwerb von abzgl. hl ittel = (9) (9) (29) - - - -
= Free Cashflow vor Divit und 3) (1) 68 268 680 (20) 599 951 1,408
- Zahlung fiir Spektrum - - (112) (111) (1) (2) (114) (115)
- Dividendenzahlungen - (744) (744) (744) - (714) (714) (714)
= Free Cashflow nach Divit (1) (675) (586) (175) (21) (117) 123 578

zu Beginn der i 798 798 798 798 1,225 1,225 1,225 1,225

+Sonstige Veranderungen der Nettofinanzschulden 37 101 129 91 20 15 93 152
= i Ende der i i 836 1,575 1,514 1,064 1,266 1,356 1,195 798
(1) Exklusive der Zugdnge aus aktivierten Finanzierungsleasingverhiltnissen und der aktivierten Fremdkapitalkosten fiir Investitionen in Spektrum.
(2) Kumulierter Effekt durch Silent Factoringin Héhe von 621 Mio. EUR in der Berichtsperiode 2017 und 424 Mio. EUR in der 2016 fanden im Marz, J und Dezember 2017 sowie im Marz, Juni, September und Dezember 2016 statt).
(3) Der Free Cashflow vor Dividenden- und Spektrumszahlungen ist definiert als die Summe des Cashflow aus der betrieblichen Tatigkeit und des Cashflow aus der Investitionstatigkeit und wurde exklusive der geleisteten Zinszahlungen fiir Investitionen in Spektrum berechnet.

2017 2016

Jan - Marz Jan - Juni Jan - Sept Jan - Dez Jan - Mérz Jan - Juni Jan - Sept Jan - Dez
= Free Cashflow vor und (in (1) 68 268 680 (20) 599 951 1,408
Anzahl Aktien (in Millionen) 2,975 2,975 2,975 (381) 2,975 2,975 2,975 2,975
= Free Cashflow pro Aktie (in EUR) - 0.02 0.09 (1.79) (0.01) 0.20 0.32 0.47
TELEFONICA DEUTSCHLAND GROUP
Konsolidierte Nettofinanzschuldenentwicklung
Ungepriift
Zum 31. Dezember

(In Millionen EUR) 2017 2016 % Verand.
A Liquiditat 587 613 (4.2)
B Kurzfristige finanzielle Vermogenswerte (1) 177 251 (29.4)
C Kurzfristige Finanzschulden (2) 635 31 >100,0
D=C-A-B Kurzfristige Nettofinanzschulden (129) (833) (84.6)
E Langfristige finanzielle Vermogenswerte (1) 75 89 (15.8)
F Langfristige Finanzschulden (2) 1,268 1,721 (26.3)
G=F-E Langfristige Nettofinanzschulden 1,193 1,631 (26.9)
H=D+G Nettofinanzschulden (3) 1,064 798 333

(1) Kurzfristige und langfristige finanzielle Vermdgenswerte beinhalten noch nicht fallige Handset-Forderungen, die positive
Wertentwicklung des Fairvalue Hedge fir festverzinsliche Finanzschulden sowie ausgegebene Darlehen an Dritte.

(2) Kurzfristige und langfristige Finanzschulden beinhalten ausgegebene Anleihen, Schuldscheindarlehen und

Namensschuldverschreibungen, sonstige Darlehen, sowie Leasingschulden.

(3) Nettofinanzschulden beinhalten kurz- und langfristige zinstragende Vermoégenswerte und zinstragende

Finanzverbindlichkeiten sowie Zahlungsmittel und Zahlungsmitteldquivalente.

Anmerkungen:

Die Handset-Forderungen sind in der Bilanz unter Forderungen aus Lieferungen und Leistungen ausgewiesen.
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Weitere Informationen:
Telefonica Deutschland Holding AG
Investor Relations
Georg-Brauchle-Ring 23-25

80992 Miinchen

Veronika Bunk-Sanderson, Director Communications & Investor Relations
Marion Polzer, Head of Investor Relations

Eugen Albrecht, Senior Investor Relations Officer

Abigail Gooren, Investor Relations Officer

Pia Hildebrand, Investor Relations Officer

Saskia Puth, Office Manager Investor Relations

(t) +49 89 2442 1010

ir-deutschland®telefonica.com

www.telefonica.de/investor-relations
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Deutschland
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Haftungsausschluss:

Dieses Dokument enthalt Aussagen, die vorausschauende Aussagen zur Telefonica Deutschland Holding AG (nachstehend ,das
Unternehmen* oder ,Telefonica Deutschland) darstellen, die die derzeitigen Ansichten und Annahmen der Geschaftsfiihrung von
Telefénica Deutschland zu zukiinftigen Ereignissen widerspiegeln, einschlief3lich Vorhersagen und Schatzungen und den ihnen
zugrunde liegenden Annahmen, Aussagen zu Planen, Zielen und Erwartungen, die sich unter anderem auf Absicht, Anschauung
oder aktuelle Aussichten der Kundenbasis, Schatzungen u. a. zum zukiinftigen Wachstum in den unterschiedlichen Geschaftsbe-
reichen und im globalen Geschaft, Marktanteile, Finanzergebnisse und andere Aspekte der Geschdftstatigkeit und der Lage hin-
sichtlich des Unternehmens beziehen. Die zukunftsbezogenen Aussagen basieren auf gegenwartigen Planen, Schatzungen und
Prognosen. Die vorausschauenden Aussagen in diesem Dokument kdnnen in einigen Fallen anhand der Verwendung von Wértern
wie ,erwartet", ,antizipiert", ,beabsichtigt", ,ist der Auffassung" und dhnlichen Formulierungen oder ihren Verneinungen oder
anhand der zukunftsbezogenen Art der Besprechung von Strategien, Planen oder Absichten erkannt werden. Solche vorausschau-
enden Aussagen bieten naturgemaf? keine Garantie fiir zukUlnftige Ergebnisse und unterliegen Risiken und Unsicherheiten, von
denen die meisten schwer vorauszusagen sind und die im Allgemeinen auf3erhalb der Kontrolle von Telefonica Deutschland liegen,
sowie anderen wichtigen Faktoren, die dafiir sorgen kdnnten, dass die tatsachlichen Entwicklungen oder Ergebnisse wesentlich
von denen abweichen, die in den vorausschauenden Aussagen des Unternehmens ausgedriickt oder impliziert sind. Diese Risiken
und Unsicherheiten umfassen die in den von Telefénica Deutschland bei den betreffenden Regulierungsbehdrden fir Wertpapier-
markte und insbesondere bei der Bundesanstalt fiir Finanzdienstleistungsaufsicht (BaFin) eingereichten Offenlegungsdokumen-
ten erwahnten oder dargelegten Risiken und Unsicherheiten. Das Unternehmen tibernimmt keine Gewahr dafiir, dass sich seine
Erwartungen oder Ziele erfillen.

Analysten und Investoren sowie alle sonstigen Personen oder Korperschaften, die beziiglich der vom Unternehmen ausgegebe-
nen Anteile/Wertpapiere Entscheidungen treffen oder Stellungnahmen erstellen oder bekannt geben miissen, wird dringend ge-
raten, sich nicht ibermaf3ig auf diese vorausschauenden Aussagen zu verlassen, die allein zum Datum dieses Dokuments Giiltig-
keit haben. Vergangene Ergebnisse bieten keinen Anhaltspunkt fiir die zukiinftige Entwicklung.

Soweit nicht gemaf geltendem Gesetz gefordert, geht Telefonica Deutschland keine Verpflichtung ein, vorausschauende Aussa-
gen zu korrigieren, um auf Ereignisse oder Umstinde nach dem Datum dieser Prisentation zu reagieren, darunter Anderungen im
Geschdft oder der Strategie von Telefonica Deutschland oder zur Beriicksichtigung bei Eintreten unvorhergesehener Ereignisse.

Dieses Dokument enthélt ungepriifte finanzielle Informationen und Ansichten, die Anderungen unterliegen kénnen.

Dieses Dokument enthalt zusammengefasste oder ungepriifte Informationen. In diesem Sinne unterliegen diese Informationen
allen sonstigen 6ffentlich verfiigbaren Informationen und sind in Verbindung mit diesen zu lesen, gegebenenfalls unter Einbezie-
hung ausfiihrlicher Offenlegungsdokumente, die von Telefonica Deutschland veréffentlicht wurden.

Weder die Gesellschaft, ihre Tochtergesellschaften oder verbundenen Unternehmen noch deren Vorstand und Geschaftsfiihrer,
Arbeitnehmer, Vertreter, Berater oder Vermittler haften fiir Verluste, die mittelbar oder unmittelbar aus der Verwendung dieses
Dokuments oder seines Inhalts oder in anderer Weise im Zusammenhang mit diesem Dokument entstehen.

Dieses Dokument und die darin enthaltenen Informationen stellen weder ein Angebot oder eine Einladung zum Kauf, zur Zeich-
nung, zum Verkauf oder zum Tausch von Anteilen oder Wertpapieren des Unternehmens dar, noch sind sie ein Teil eines solchen
oder sollten als solches ausgelegt werden; und sie sind nicht als Beratung oder Empfehlung beziiglich dieser Wertpapiere zu ver-
stehen. Dieses Dokument darf weder ganz noch teilweise als Grundlage oder verldssliche Quelle fiir Geschdfte oder Verpflichtun-
gen herangezogen werden.

Insbesondere stellen diese schriftlichen Unterlagen kein Angebot zum Verkauf oder eine Aufforderung fiir ein Angebot zum Er-
werb von Wertpapieren in den Vereinigten Staaten, Kanada, Australien, Stidafrika oder Japan dar. Wertpapiere dirfen nur nach
vorheriger Registrierung gemaf dem US Securities Act von 1933 in seiner jeweils giiltigen Fassung oder bei Vorlage einer entspre-
chenden Ausnahme in den Vereinigten Staaten angeboten oder verkauft werden. Es werden kein Geld, keine Wertpapiere oder
andere Gegenleistungen von einer Person in den Vereinigten Staaten eingefordert. Falls solche Leistungen als Antwort auf die in
diesen schriftlichen Unterlagen enthaltenen Informationen Gibermittelt werden, werden sie nicht angenommen.
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